Optimale Franchise-Vertrage

am 14. November 2009 in Essen

Das Seminar erértert die typischen Klauseln eines Franchisever-
trages anhand des aktuellen Franchise-Rechts (vor allem Kartell-
recht unter Einbeziehung der EU-Gruppenfreistellungsverord-
nung fur Vertikale Vertriebsbindungen, Arbeits- und Sozialrecht,
AGB-Recht und Inhaltskontrolle von Franchise-Vertragen, Fran-
chise-Vertrage und Verbraucherschutzrechte). Ausgehend von
dem Ublichen Aufbau eines Franchisevertrags werden alle wich-
tigen Teilgebiete des Franchiserechts praxisnah dargestellt. Da-
bei werden verstarkt gegentiber den bisherigen Seminaren nicht
nur typische Vertragsklauseln eines Franchise-Vertrages erortert,
sondern es werden auch zugleich solche typischen Vertragsklau-
seln umfassend diskutiert bzw. gemeinsam entwickelt, wobei an
Hand verungliickter Vertragsklauseln zugleich erldautert wird,
welche Fehler typischerweise in der Ausarbeitung von Franchise-
Vertragen immer wieder festzustellen sind. Dies betrifft nicht nur
den Bereich der Preispolitik, sondern auch Fragen der Bezugsbin-
dung, der Vertragsdauer und des vertraglichen Wettbewerbsver-
botes

Zugleich wird auch, soweit dies zur Erérterung der Vertrags-
klauseln notwendig ist, die aktuelle franchiserechtliche Recht-
sprechung und die Rechtsprechung anderer Rechtsgebiete dar-
gestellt, die fur die Gestaltung von Franchise-Vertragen von
Bedeutung ist. Dabei wird auch der Beschluss des Kartellsenates
des BGH eine Rolle spielen, mit dem dieser zum Thema Riickver-
gutungen/Kick-Backs die Entscheidung des OLG Dusseldorf be-
statigt und festgestellt hat, dass eine gesetzliche Grundlage zur
Auskehr von Ruckvergitungen/Einkaufsvorteilen nicht besteht.
Auch das neue amtliche Muster der Widerrufsbelehrung auf der
Grundlage des Gesetzes zur Umsetzung der EU- Kreditrechtlinie
in Anlage 1 zum EinfUhrungsgesetz zum Birgerlichen Gesetz-
buch wird genauso eine Rolle spielen wie die neue Regelung im
§ 360 BGB, wobei derzeit davon auszugehen ist, dass die Neufas-
sung des Widerrufsrechtes zum 31. Oktober 2009 in Kraft treten
wird. Fur die Vertragsgestaltung sollte aber dieser Rechtsrahmen
bereits jetzt Berlcksichtigung finden, genauso wie die Fragen
diskutiert werden, die sich aus dem derzeitigen amtlichen Mus-
ter der Widerrufsbelehrung entsprechend Anlage 2 zu § 14 BGB-
InfoVO ergeben.

Umfangreiche und detaillierte Seminarunterlagen dokumentie-
ren das seminarrelevante Know-how fur die juristische Betreu-
ung des Bereichs Franchising.

Das bewahrte Seminar richtet sich an alle Rechtsanwalte und
Firmenjuristen, die Franchise-Vertrage erstellen und Franchise-
Systeme rechtlich betreuen. Das Seminar ist auch fir solche
Unternehmen von Interesse, die erwagen, sich durch ein Fran-
chise-Vertriebssystem neue Markte zu erschlieBen oder die grenz-
Uberschreitend tatig sind. Deshalb werden auch Entwicklungen
des Internationalen Franchiserechts dargestellt (z.B. Grundziige
des Franchiserechts in der Schweiz und Osterreich).
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RA Prof. Dr.

Eckhard Flohr
TIGGES Rechtsanwalte,
Dusseldorf/Kitzbthel

Prof. Dr. Eckhard Flohr ist
Seniorpartner bei TIGGES
Rechtsanwalte seit 1998.
Er leitet sowohl die Praxis-
gruppe Vertriebssysteme als
auch den Standort Gasteig/
Kitzbuhel. Er berat seit Uber 25 Jahren Unternehmen
in rechtlichen Fragen rund um Vertriebskonzeptionen
und doziert er an der FH Dortmund, der FH Minchen,
der Univerity of Applied Schiences Dortmund, der TU
Chemnitz und der Univeristat St. Gallen. Des Weite-
ren ist er Mitglied des Rechtsausschusses des Deut-
schen und des Osterreichischen Franchise Verbandes,
und er wird seit Jahren im Who’s Who Legal als einer
der profiliertesten internationalen Franchise-Anwal-
te gelistet.

Prof. Dr. Flohr ist Autor und Herausgeber einer Viel-
zahl von Buchern und Ver6ffentlichungen zum Fran-
chise-Recht.

RA Dr. Karsten Metzlaff
NORR STIEFENHOFER LUTZ,
Berlin

Dr. Karsten Metzlaff, Part-
ner der Anwaltssozietat
NORR STIEFENHOFER LUTZ,
ist seit mehr als 10 Jahren
f im Franchising tatig. Er be-
L treut seit Jahren nationale

und internationale Fran-
chise-Systeme beim Aufbau und der Expansion ihres
Systems im In- und Ausland. Dr. Metzlaff ist Autor
zahlreicher Veroffentlichungen im Bereich des Fran-
chising. Er wurde in The International Who's Who of
Business Lawyers (Franchise) 2004 gewahlt und gilt
als fuhrender Anwalt auf diesem Gebiet.
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Kartellrecht und Franchising
Scheinselbstindigkeit/Rentenversicherung
Vorvertragliche Aufklarung/Prospekthaftung
Inhaltskontrolle von Franchise-Vertridgen
Struktur und Inhalt des Franchisevertrages
Verbraucherschutzrecht/Widerrufsbelehrung
Ausgleichsanspruch des Franchisenehmers

Investitionserstattungsanspruch des Franchisenehmers

Termin
Samstag, 14. November 2009, 9.30 Uhr - 17.00 Uhr

Veranstaltungsort
Hotel Bredeney Essen
Theodor-Althoff-StraBe 5
45133 Essen
Tel. 0201-769-0
Fax 0201-769-1140

Wir haben mit dem Hotel Sonderkonditionen vereinbart:
Einzelzimmer vom 13. auf 14. November 2009 EUR 92,00 inkl.
Fruhstuck, buchbar bis 4 Wochen vor Anreise unter dem Stich-
wort ,DeutscheAnwaltAkademie”. Spatere Reservierungen zu
den gleichen Konditionen sind auf Anfrage moglich. Hotelin-
formationen erhalten Sie gesondert.
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Eintrittskarte fur die STA
vom 13. - 14.11.2009

Franchise-Vertrage
jetzt aktualisieren!

Besonderheiten bei internationalen Franchisever-
trdgen (insbesondere Master Franchisevertriage/

Area Developer Vertrage/Direct Franchising)
Grundziige und Entwicklungstendenzen des Franchises
rechts in Osterreich, der Schweiz und den USA

Aktuelle Entscheidungen und Entwicklungstendenzen

Teilnahmegebiihr
€ 395,00 (zzgl. MwsSt.), € 359,00 (zzgl. MwsSt.) Sonderpreis flur
Mitglieder des Deutschen Franchise-Verbandes e.V. und des
Osterreichischen und Schweizer Franchise Verbandes.

In der Teilnahmegebihr sind enthalten: Teilnahme am Spezi-
alseminar, gemeinsames Arbeitsessen, Pausenerfrischungen,
umfangreiche Arbeitsunterlagen.

Riicktrittsklausel
Bei Nichterscheinen und Stornierung 3 Tage und weniger vor
Veranstaltungsbeginn wird die gesamte Teilnahmegebuhr fallig.
Bei Stornierungen bis 4 Tage vor Veranstaltungsbeginn wird
eine Bearbeitungsgebuhr von € 25,00 zzgl. MwsSt. fallig. Der
Rucktritt muB in jedem Fall schriftlich gegentber der Deut-
schenAnwaltAkademie erklart werden. Statt einer Abmeldung
ist eine Vertretung des angemeldeten Teilnehmers moéglich

Stand 05/2009, Anderungen vorbehalten

Hiermit melde(n) ich mich (wir uns) verbindlich fiir das Seminar , Optimale Franchise-Vertrdge — Rechtsrahmen und Gestaltung” am 14. November

2009 in Essen an.

Ich bin/wir sind Mitglied des (] Deutschen [ Osterreichischen (1 Schweizer FranchiseVerbandes

1.) Vor- und Zuname Funktion
2.) Vor- und Zuname Funktion
Optimale Franchise Vertrage 3) Vor- und Zuname Funktion
Rechtsrahmen und Gestaltung
14. November 2009 in Essen (Sem.Nr. JK 21656-09) Firma
DeutscheAnwaltAkademie Anschrift
Frau Angelika Giinther
Littenstr. 11 Telefon Telefax E-Mail
10179 Berlin
Tel. 030-726153-127
Fax 030-726153-111
Ort, Datum Unterschrift des Teilnehmers Firmenstempel



